BUSINESS MODEL CANVAS

Schliissel-Partner '@‘

Wer wird wertvoll sein fur Deinen Erfolg?
- Netzwerkpartner

- Zulieferer

- Berater

- etc.

Kosten-Struktur

Schliissel-Aktivitat

Was wird der wichtigste Schritt/
MaRnahme fur Deinen Erfolg sein?

Schliissel-Ressourcen .

Welches Wissen, welches Konnen,
welche Erfahrung, welche Kompetenz
wird ausschlaggebend fur Deinen Erfolg
sein?

Welchen Mehrwert bietet Dein Produkt/ | Welche Art von Kundenbeziehung ist
Dienstleistung fur Deine Kunden? notwendig fur Deinen Erfolg?

. »» start-rhein—neckar.com

Wer sind Deine Kunden?

Wie erreichst du Deine Kunden?

Was musst Du investieren?

Wie hoch sind die anfallenden (monatlichen) Kosten?

Wie hoch kann Dein Gewinn sein?
Mit welchen Einnahmen kannst Du (zu Beginn) rechnen?
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